УТВЕРЖДАЮ

Директор СУП «СИ-трейдинг-Строй»

______________ И.И. Ланюк

______________ 2018 г.

ЗАДАНИЕ 

на закупку оборудования для детской площадки на объект «Строительство двух многоквартирных жилых домов по генплану № 32 и № 33 в составе третьего пускового комплекса микрорайона № 1 жилого района «Копище». Жилой дом № 32, 33 по г/п»
Настоящие переговоры проводятся в соответствии п.4.4 Декрета Президента Республики Беларусь от 23.11.2017г. №7 «О развитии предпринимательства», Регламента Строительного унитарного предприятия «СИ-трейдинг-Строй» по проведению закупок в строительстве,  с учетом отдельных статей постановления Совета Министров Республики Беларусь от 31.01.2014 № 88 «Об организации и проведении процедур закупок товаров (работ, услуг) и расчетах между заказчиком и подрядчиком при строительстве объектов» (далее Постановление) и настоящей документацией.

1. Сведения об организаторе переговоров:
Полное наименование: Строительное унитарное предприятие «СИ-трейдинг-Строй» 

Сокращенное наименование: УП «Си-трейдинг-Строй»

Юридический адрес: 220125, Республика Беларусь, Минская область, Минский район, д. Копище, ул.Лопатина, д.6, оф.1-6

Почтовый адрес: 220125 Минская обл., Минский район, д.Копище, ул. Лопатина, 7а, БЦ «Премьер».

Банковские реквизиты р/с 3012000082502 в ОАО «Белгазпромбанк», г.Минск, ул.Притыцкого, д.60/2, код 742, УНП 691526626  ОКПО 301639356000

Фамилия, имя, отчество контактного лица: Абрамова Ирина Григорьевна ;

Номер контактного тел./факса по процедуре закупке: тел/ф. 8(017) 322-18-34; 8 (029) 304 37 95;

Номер контактного тел./факса, фамилия, имя, отчество контактного лица по техническим вопросам (отдел снабжения): Вашкевич Александр Антонович; тел/ф. 8(017) 322-18-34 (46); 8 (029) 149 59 77
Адрес электронной почты: aig@sit.by
2.  Предмет заказа: 
           Закупка оборудования для детской площадки на объект «Строительство двух многоквартирных жилых домов по генплану № 32 и № 33 в составе третьего пускового комплекса микрорайона № 1 жилого района «Копище». Жилой дом № 32, 33 по г/п» в следующем объеме:
	№
	Наименование
	Ед.

изм


	Кол-во

	1
	Детский игровой комплекс (качели, горки, канатные лестницы и прочее) Габариты 13,25*5,33м
	шт
	1

	2
	Беседка
	шт
	1

	3
	Песочница
	шт
	1


        Сроки, порядок и место поставки: 
        Сроки поставки: с 28 июня по 15 июля 2018 (партиями по заявке). 
Каждая позиция из заказа может рассматриваться как отдельный лот. Организатор переговоров имеет право разделить заказ между несколькими участниками переговоров, при этом каждый участник должен обеспечить возможность поставки партиями по заявке. При выборе победителя по каждому лоту организатор будет руководствоваться принятой методикой оценки предложений (Приложение №2).
Количество, заявленное к поставке, может варьироваться в пределах +/-10%
      Претендент должен указать сроки поставки в календарных днях с момента получения заявки.
Условия поставки: доставка на склад покупателя транспортом и за счет Поставщика.
     Место поставки (пункт разгрузки): Минский район, д. Копище, жилой дом №32 по г/п.
3. Цена заказа, применяемая в качестве стартовой (предельная стоимость товара): 
          Закупка оборудования для детской площадки - 40 000,0 (ориентировочно по результатам проведенного мониторинга по полученным прайс-листам поставщиков) белорусских рублей с НДС.

        Цена, устанавливаемая претендентом должна, быть выражена в белорусских рублях и включать в себя расходы по доставке на объект, страхование, уплату таможенных пошлин, налогов, сборов и других обязательных платежей. Обязательно указать расходы, не учтенные в стоимости поставки. 
         Цена, указанная в предложении, остается фиксированной и не подлежит изменению до полного исполнения договора.

          Цену предложения предоставить с учетом стоимости транспортных затрат по доставке материалов на склад Покупателя за счет Продавца.
Ценовое предложение предоставляется, по форме приложения №1 с обязательной расшифровка стоимости изделий. 
С участниками переговоров по решению конкурсной комиссии может быть проведена процедура снижения цены заказа в соответствии с п. 14 настоящей документации. 

Срок действия конкурсного предложения должен быть не менее 60 дней. Конкурсное предложение, имеющее более короткий срок действия, будет отклонено, как не отвечающее требованиям конкурсных документов.

При необходимости не позднее, чем за десять календарных дней до истечения срока действия конкурсного предложения, СУП «СИ-трейдинг-строй» может просить участника о продлении срока действия его предложения.

Участник имеет право отклонить данное предложение. Срок действия его конкурсного предложения в этом случае заканчивается в первоначально установленный срок.
4. Валюта цены заказа – белорусский рубль. 
   5. Условия платежей по договору: 
предоплата, отсрочка платежа от 1 до 60 дней (условия оплаты указывается претендентом), источник финансирования – собственные средства.  
5. Требования к участникам: 
Участниками процедуры переговоров могут быть: 
· отечественные и иностранные производители данной продукции, либо их официальные представители (дилеры) на территории Республики Беларусь, а также иные организации резиденты ТС соответствующие квалификационным требованиям заказчика. При этом дилер должен предоставить документы, подтверждающие его полномочия.
· участники, не имеющие задолженности по уплате налогов и сборов в бюджет;

· участник, не находящееся в процессе ликвидации, реорганизации (индивидуальный предприниматель, не находящийся в стадии прекращения деятельности) или не признанные в установленном законодательными актами порядке экономически несостоятельными (банкротами);

· участники, представившее достоверную информацию о себе и не отказавшиеся представить соответствующую информацию в приемлемые для заказчика сроки.

Участниками процедуры закупки не могут быть:

· юридическое лицо, находящиеся в процессе ликвидации, реорганизации или признанное в установленном законодательными актами порядке экономически несостоятельным (банкротом), а также индивидуальный предприниматель, находящийся на стадии прекращения деятельности или признанный в установленном законодательными актами порядке экономически несостоятельным (банкротом); 

· юридическое или физическое лицо, представившее недостоверную информацию о себе;

· юридическое лицо и индивидуальные предприниматели, включенные в реестр поставщиков (подрядчиков, исполнителей), временно не допускаемых к закупкам;
· субъекты предпринимательской деятельности, включенные в соответствии с Указом Президента Республики Беларусь от 23 октября 2012 г. № 488 «О некоторых мерах по предупреждению незаконной минимизации сумм налоговых обязательств» в реестр коммерческих организаций и индивидуальных предпринимателей с повышенным риском совершения правонарушений в экономической сфере.

· участники, имевшие неоднократные претензии от заказчика в предыдущие периоды поставок и отказавшиеся от исполнения ранее заключенных договоров.

В случае выявления конкурсной комиссией участника, который не может участвовать в процедуре закупки в соответствии с настоящим пунктом, его ценовое предложение отклоняется и рассмотрению не подлежит.

6. Требования к участникам о представлении документов об их экономическом и финансовом положении на дату представления предложений для переговоров:
Участники в состав своего предложения должны включить следующие документы об их экономическом и финансовом положении:
· справка о состоянии текущих (расчетных) счетов участника из банка, в котором он обслуживается, на первое число месяца, предшествующего месяцу подачи предложения (с указанием движением денежных средств за последние три месяца и отсутствием картотеки); в случае направления приглашения на участие в переговорах постоянным и проверенным поставщикам справка не предоставляется.
Допускается предоставление заверенных руководителем участника и печатью участника копий указанных справок.

7. Требования к системе контроля качества оказываемых услуг:
В составе конкурсного предложения участники должны предоставить информацию о наличии (отсутствии) определенной системы качества оказываемых услуг с приложением заверенной копии документа, подтверждающий наличие определенной системы контроля качества. При сравнении предложений участников предпочтение будет отдаваться предложениям участников, имеющих определенную систему контроля качества оказываемых услуг.
8. Требования к содержанию, форме и оформлению предложений для переговоров
Предложение для переговоров оформляется участником на русском или белорусском языках. Предложение для переговоров, представленное участником, может быть составлено на иностранном языке при условии, что к нему будет прилагаться нотариально заверенный их точный перевод на русский или белорусский язык. В этом случае преимущество будет иметь переведенная версия.

Предложение для переговоров должно быть оформлено в машинописной форме, без исправлений.

Предложения и квалификационные документы предоставляются электронном формате PDF c синей печатью и подписью.   

Предложение участника должно содержать следующие документы в электронном формате PDF:

- предложение участника, которое может быть оформлено по форме согласно приложению №1 к настоящей документации;

- копию свидетельства о государственной регистрации юридического лица или индивидуального предпринимателя;

- сертификат собственного производства Белорусской Торгово-промышленной платы (при наличии), 

- свидетельство официального торгового представителя (дилера) производителя (заверенную копию);

- сертификаты соответствия, выданные органом по сертификации продукции, услуг, паспорт качества на предлагаемую продукцию (действующие в РБ);

- подробные технические и качественные характеристики поставляемого товара, с указание производителя материалов и изделий;

- документ, подтверждающий наличие определенной системы контроля качества (при наличии, при этом преимущество имеют претенденты, работающие по системе качества на базе стандартов ИСО 9001-2001);

- заявление о том, что участник не был признан судом экономически несостоятельным или банкротом, не находится на любом этапе рассмотрения дела об экономической несостоятельности или о банкротстве, либо на стадии ликвидации или реорганизации организации, либо прекращения деятельности индивидуального предпринимателя согласно законодательству государства, резидентом которого претендент является;

- отзывы покупателей о качестве товара (при наличии).

- перечень объектов, на которые осуществлялась поставка данного типа материала  за последние  два года.
Электронное письмо с предложением для переговоров должно содержать следующую информацию:

- тема письма «Переговоры на поставку оборудования для детской площадки д.32, д.33» Название Участника
При отсутствии в электронном письме вышеуказанной информации, конкурсная комиссия не несёт ответственности за своевременное прочтение и рассмотрение предложения участника.

Каждый документ, кроме нотариально заверенного, должен быть подписан руководителем участника или уполномоченным им лицом и скреплен печатью. 
9. Порядок, место и срок отправки предложений для переговоров

     Предложение для переговоров должно быть предоставлено по средствам электронной почты: e-mail: aig@sit.by
Предложения участников должны быть предоставлены в срок не позднее 12 часов 00 минут 25.06.2018 года.

Опоздавшие предложения участников к рассмотрению конкурсной комиссией не принимаются.
10. Порядок и срок отзыва предложений для переговоров, а также порядок внесения изменений в такие предложения.

Участник вправе отозвать свое предложение, а также внести в него предложения до даты окончания срока предоставления предложений. 

11. Порядок и срок представления разъяснений положений документации для переговоров

Участник имеет право обратиться в адрес конкурсной комиссии за разъяснениями положений документации по переговорам в срок не позднее 3-х рабочих дней до даты вскрытия конвертов с предложениями участников. Конкурсная комиссия отвечает на запрос в письменной форме не позднее одного рабочего дня с даты поступления запроса с одновременным направлениям содержания запроса (без указания наименования участника, направившего его) и ответа посредством факсимильной связи (электронной почты) участникам, получившим документацию для переговоров.

12. Место, дата и время, порядок рассмотрения предложений для переговоров. Право организатора переговоров на запрос у участников разъяснений их предложений. Порядок и предполагаемые сроки проведения переговоров. Процедура снижения цены.
Рассмотрение предложений участников будет проведена на заседании конкурсной комиссии 25.06.2018 в 14-00 (без приглашения участников), переговоры с каждым участником будут проведены индивидуально 26.06.2018 по адресу: 220125, д. Копище, ул. Лопатина, 7а (БЦ «Премьер»), 15 этаж и (или) посредством дополнительных запросов по электронной почте или телефону.
После рассмотрения предложений с участниками переговоров будет проведена процедура снижения цены заказа. При этом Заказчик приглашает участников, допущенных к процедуре снижения цены заказа, путем направления им приглашений по электронной почте и (или) по телефону .   

Процедура снижения цены заказа является дополнительным элементом переговоров и заключается в повышении предпочтительности предложений путем добровольного снижения участниками цены своих первоначально поданных предложений, уменьшения сроков выполнения заказа, снижения размера аванса или улучшения других условий закупки предмета заказа при условии сохранения остальных положений своих предложений без изменений.

В процедуре снижения цены заказа имеют право участвовать все участники, предоставившие предложения. Участник вправе не участвовать в процедуре снижения цены заказа, при этом его предложение остается действующим с предложенными им первоначальными условиями. Предложение участника, в соответствии с которым условия, содержащиеся в документации для переговоров, могут быть ухудшены, не рассматривается.

Участники, принимавшие участие в процедуре снижения цены заказа и снизившие его первоначальную цену, а также улучшившие другие условия выполнения заказа, обязаны дополнительно представить откорректированные документы на электронную почту: aig@sit.by, определяющие их коммерческие предложения, оформленные в порядке, предусмотренном для подачи предложений для переговоров.

В течении трех дней после получения окончательных предложений проводится оценка предложений и выбор подрядчика (поставщика) (заседание конкурсной комиссии проводится в закрытом режиме утвержденным составом комиссии без приглашения участников).

Решение конкурсная комиссия принимает с учетом критериев оценки или простым большинством голосов в соответствии с требованиями настоящей документации, оформляется протоколом и представляется руководителя организатора для утверждения. Информация о рассмотрении конкурсных предложений и их оценке не подлежит разглашению.

При обнаружении ошибок в конкурсной документации участнику необходимо уведомить об этом конкурсную комиссию до истечения срока для подготовки и подачи предложений в противном случае претензии связанные с вышеуказанными ошибками конкурсной комиссией не принимаются.

Сообщение о результатах переговоров направляется участнику посредством факсимильной связи и (или) по электронной почте в течение трех рабочих дней после утверждения результатов переговоров.

В случае необходимости конкурсная комиссия вправе запросить у участника уточняющую информацию, которую участник обязан предоставить.

13. Требования к участнику, в соответствии с которыми переговоры могут проводиться его уполномоченным лицом, и требования к документу, подтверждающему такие полномочия.

Индивидуальные переговоры проводятся с руководителем организации-участника. Руководитель участника может уполномочить на проведение переговоров иное лицо. При этом для участия в переговорах уполномоченное лицо должно при себе иметь документ, удостоверяющий личность и доверенность.
14. Критерии оценки победителя переговоров, их значимость и порядок определения такого победителя.
Оценка предложений участников проводится конкурсной комиссией с учетом критериев, приведенных в конкурсной документации и принятой методикой оценки предложений (Приложение № 2).

15. Подписание договора.

Договор между победителем торгов и СУП «Си-трейдинг-строй» должен быть заключен не позднее 10 календарных дней со дня выбора победителя.

Договор заключается в соответствии с прилагаемым проектом и условиями, изложенными в протоколе по выбору победителя переговоров и предложении участника-победителя.

Победитель переговоров должен подписать проект соответствующего договора в срок не позднее трех рабочих дней с даты его получения от Заказчика.

16.  Приложения:
Приложение № 1 – форма предложения участника.

Приложение № 2 – перечень критериев для выбора наилучшего предложения, удельный вес каждого из критериев и способ оценки предложений.

Приложение № 1 к документации для переговоров 

Оформляется на бланке участника









В конкурсную комиссию 

Исх. N ____ от ____________



СУП «Си-трейдинг-строй» 

ПРЕДЛОЖЕНИЕ ДЛЯ ПЕРЕГОВОРОВ ПО ВЫБОРУ ПОСТАВЩИКА
_____________________________________________________

(объект, вид материала, оборудования)      ______________________________________________________________________________
(наименование организации - претендента, фамилия, имя, отчество руководителя),

______________________________________________________________________________
 юридический адрес, адрес офиса, телефон, телефакс, банковские реквизиты организации) 
1. Изучив документацию для переговоров и выдвигаемые заказчиком условия договора (государственного контракта) и предлагаемую его форму, получение которых настоящим удостоверяется, мы, нижеподписавшиеся, предлагаем оказать указанные в документации для переговоров услуги и в случае признания нас победителем торгов подписать контракт (договор) на следующих условиях:

1.1. поставляемый товар будет соответствовать нижеследующим техническим, качественным и количественным характеристикам с указанием марки, предприятия и страны-изготовителя: __________________________________
1.2 товар будет соответствовать требованиям ГОСТ, ТУ и другим действующим нормативным документам: __________________________________

1.3. срок (график) поставки товара (календарных дней после заявки)_____________________________, 
1.3 место поставки товара и вид транспорта________________________________________

1.4 условия поставки (доставка на склад Покупателя):______________
1.5. условия оплаты (предоплата, отсрочка – кол-во дней):___________________________
1.6 объем и цена предложения за ед. товара и общая стоимость с доставкой за счет поставщика (с расшифровкой по видам материалов – можно отдельным приложением)___________________ в белорусских рублях с НДС,

1.7 контактное лицо (должность, ФИО, телефон, эл.почта)___________________________
2. Мы согласны со всеми условиями, выдвинутыми организатором переговоров в документации для переговоров, и согласны подписать договор в сроки указанные в документации для переговоров случае выбора нас победителем предложение для переговоров вместе с Вашим уведомлением о выборе нас победителем будет выполнять роль договора между нами.

_______________ 





_____________________________

(подпись, печать) 






(И.О.Фамилия руководителя)

Приложение № 2 к документации для переговоров 
Перечень критериев для выбора наилучшего предложения,

удельный вес каждого из критериев и способ оценки предложений

Основные критерии:
1. Цена: max 75 баллов
Предложение с наименьшей ценой оценивается в 75 баллов. Другие предложения оцениваются по формуле:

конкурсное предложение других участников оценивается по формуле: (Цн/Цу)Х75, где Цн - наименьшая из предложенных цена, Цу - цена участника;

2. Условия оплаты: max 10 балла
при отсрочке оплаты более 30 дней –10 баллов
при отсрочке оплаты от 15 до 30 дней – 5 баллов, 

при отсрочке оплаты менее 15 дней – 3 балла, 

при предоплате от 0% до 50% вкл. от стоимости продукции -  2 балл,

при авансе более 50% - 1 баллов.

3. Сроки поставки: max 5 баллов

Предложение с наименьшим сроком оценивается в 5 баллов. Другие предложения оцениваются по формуле:

конкурсное предложение других участников оценивается по формуле: (Цн/Цу) Х5, где Цн – наименьший срок поставки, дней Цу – срок поставки участника, дней;

Дополнительные критерии:

4. Финансовая и экономическая состоятельность поставщика, имидж поставщика, предыдущие поставки: max 10 баллов

При стабильном финансовом состоянии, положительных отзывах по предыдущим поставкам предложение оценивается от 0 до 10 баллов,   
Предложение, признанное комиссией не соответствующим условиям переговоров к рассмотрению не принимается.
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